8 ELPAIS

Viernes 27 de mayo de 2016

CATALUNA

Espana (1950), vista
por Carlos Saura

Una exposicion y un libro muestran las fotos
que el cineasta tomo tras un largo viaje

BLANCA CIA, Barcelona

Anos 50. La foto de un nifio ence-
rrado en una especie de jaula apo-
yada contra el muro de su casa en
Sanabria (Zamora) es sobrecoge-
dora. “Le encerraban sus padres
mientras trabajaban. Era terrible
yun reflejo de la Espafia de la épo-
ca. Un pais muy distinto, ya no
solo en los paisajes, sino hasta en
las caras y en las personas”, expli-
ca el cineasta Carlos Saura (Hues-
ca, 1932) ante una de las 90 foto-
grafias que conforman la exposi-
cion Carlos Saura, fotografo. Espa-
fla afios 50. Un trabajo que realiz
el reconocido cineasta cuando
atin no lo era. Porque Saura lo pri-
mero que hizo, en su juventud,
fue fotografias y correr en motoci-
cleta. Las carreras las dejo, pero la
fotografia, no y a los 19 afos hizo
su primera exposicion en la Real
Sociedad Fotografica de Madrid.
“Yo compré una de las primeras
Leica que llegaron a Madrid”, afia-
de. Y con ella y el coche de su pa-
dre emprendi6 un viaje por Casti-
lla y Andalucia con la idea de un
libro sobre los pueblos de Espafa.
El libro no tom6 forma nunca
porque enseguida dio el paso al

cine y su carrera profesional, con
mas de 40 peliculas, le impidi6 re-
tomar el proyecto. Ahora, 60 afios
mas tarde, el libro es una realidad
y Espafia Afios 50, de Carlos Saura,
sale a la venta de la mano de la
editorial Steidl de Alemania. Es de
los sellos de libros de fotos maés
importantes de Europa, que ha
producido una cuidada edicién de
imagenes que capt6 Saura.

Un pais no oficial
Son 250 fotos de paisajes y retra-
tos de espafoles, acompafadas de
notas del autor. En Espaiia, la edi-
cién se hace conjuntamente con
Circulo del Arte y La Fabrica.
“No tenia intencién de buscar
una Espana terrible. Lo que si me
planteé en aquel viaje fotografico
era reflejar la Espafa no oficial, la
que no era la imagen del Ejército
o la Falange, y tampoco la del tu-
rismo”, comento ayer en la presen-
tacion de la muestra en el espacio
Circulo del Arte, donde estara has-
ta el 31 de agosto. Fue en ese espa-
cio donde, en 2000, se pudo ver
otra exposicion Carlos Saura foto-
grafo. Afos de  juventud

Monjas viajeras, una de las imagenes fotograficas t

(1949-1962), de fotografias esca-
neadas por el propio autor sobre
ese mismo viaje, entre otras. Las
ahora expuestas son las originales
y firmadas por Saura, que tiene
un fondo fotogrifico de unas
3.000 imagenes, ademaés de dece-
nas de camaras de las que se con-
fiesa coleccionista.

Pueblos pobres, caminos polvo-
rientos, personas sobre burros car-
gados de botijos, hombres con pa-
fioleta en la cabeza, mujeres de
negro rigurosamente tapadas, ni-
fios que piden por la calle, rostros
que reflejan desesperacién y mise-
ria. Son las imagenes que Saura
capt6 en Sanabria —un pueblo al
que no habia llegado la luz—,

Cuenca, campos y pueblos de Cas-
tilla, Andalucia y algunas calles de
Madrid. Enfoques y retratos que
resultan familiares en lo que des-
pués fue su carrera cinematografi-
ca. Asi, algunos paisajes recuer-
dan a peliculas como La caza
(1966) y los rostros de jovenes re-
tratados tienen un aire de los que
salen en Los Golfos (1960). Siem-
pre interesado en Espafia y en los
perdedores de la Guerra Civil: “Co-
sas y paisajes y todo en Espafia ha
cambiado mucho, pero no estoy
tan seguro de que las personas lo
hayan hecho. Somos un pais bas-
tante barbaro, donde nadie quiere
admitir que el otro tenga razén”.

No le da muchas vueltas a lo

omadas por Carlos Saura en los afios 50 en Espaiia.

e .

que fotografié: “Veia algo que me
interesaba y hacia la foto intentan-
do estar seguro de que era la ima-
gen que queria. Los rollos tenian
35 fotos y tenias que proponerte
que 20 fueran buenas. No es como
ahora que no paras de disparar
porque la tecnologia digital lo ha-
ce posible”, afiade. Saura sigue
con la fotografia: “Me encanta pro-
bar objetivos y muchos fines de
semana me voy por las carreteras
de Segovia”. Sigue pensando que
el blanco y negro tiene mas fuer-
za, aunque desde la irrupcion de
la fotografia digital también utili-
za el color. Al cuello, siempre lleva
una camara: “Nunca se sabe qué
puedes encontrarte”.

ENTREVISTA Marc Zinck, CEO de Subasta de Ocio

Todos ganan: el usuario decide el precio y el proveedor vende sus excedentes

Me ofrecen la posibilidad de alojarme en un
hotel fantastico, o comer en un buen res-
taurante, decidiendo yo el precio ¢Cémo se
consigue?

Ponemos el ocio al alcance de todos los bol-
sillos, y a la vez potenciamos las ventas de
proveedores con excedente de producto.
Nuestro objetivo es llenar todos los hoteles,
restaurantes, y experiencias de Espafia. En
nuestra pagina web, o en la app, ofrecemos
hoteles, restaurantes, viajes, entradas, belle-
za, cursos y otros servicios y experiencias, a
través de subastas que empiezan todas des-
de cero euros.

Lo mejor de Tailandia: Bangkok y
Phuket con vuelo y hotel para 2

“Es un sistema de compra
divertido y dinamico que
otorga al usuario el poder
de decidir cudnto quiere
pagar por la experiencia”

El usuario es quien decide cudnto esta dis-
puesto a pagar por la experiencia a través
de una subasta por tiempo limitado. La puja
final mas alta se lleva la experiencia, sea cual
sea el precio final que haya alcanzado. jAun-
que sea solo un euro!

Estas ventajas para los usuarios ¢{como be-
nefician a los proveedores?

El método de Subasta de Ocio crea una situa-
cion win-win, en la que ambas partes salen
ganando. Por un lado, los usuarios deciden
cudnto quieren pagar por la experiencia,
consiguiendo un precio final muy inferior
al precio de la tarifa de la experiencia. Por
otro lado, los proveedores se benefician de
nuestro modelo de subastas para eliminar
su excedente de producto. Ayudamos a los
proveedores a conseguir facturaciéon extra,
ya que mas alla de la oferta, los clientes pue-
den realizar otros gastos, sea en un hotel o
en un restaurante. Y si la calidad del servicio
es buena, pueden ganar nuevos clientes.

Subasta de Ocio es un nuevo concepto que se centra en la combinacion entre tres grandes tendencias: el poder del
usuario para decidir, la capacidad de todos para informarse y la mejor conexion entre la oferta y la demanda. Su
plataforma facilita que el usuario pueda aprovechar, pujando en una subasta online, todas aquellas habitaciones
de hotel, mesas de restaurantes, cabinas de belleza o butacas de teatro vacias. El creador de tan innovadora idea,
Marc Zinck, holandés afincado en Espafia, emprendid esta aventura hace tres afios. En este corto tiempo Subasta
de Ocio se ha convertido en lider del sector, pasando de 10 subastas diarias a mas de 2.000 actuales. Cuenta con
medio millén de usuarios registrados, mas de un millén de visitas mensuales, 850.000 descargas de la app, mas de
40 empleados, supera los 200.000 seguidores en Facebook.

Es una experiencia de compra singular...

El modo de adquisicion del producto o ser-
vicio es lo que convierte a Subasta de Ocio
en una experiencia Unica y diferente a las
demas. Es un sistema de compra divertido,
dindamico y otorga al usuario el poder de de-
cidir cudnto quiere pagar por la experiencia.

Subasta de Ocio ha recibido
el premio Tech5, otorgado
por la plataforma The Next
Web, como la start-up

con mayor crecimiento en
Espafia.

Cada dia se afladen nuevas experiencias y
planes divertidos a los que el usuario tiene
acceso con un solo clic, pujar a través del or-
denador, el mdvil o la tablet, facilitando asi
la experiencia de compra. El método es muy
sencillo, participar en la subasta es gratuito,
tan sélo hace falta registrarse.

&) subastadeocio

Transformamos espacios vacios en personas felices

¢Qué proyectos de futuro tiene Subasta de
Ocio?

Lo primero es ganar este 27 de mayo el pre-
mio TechS5 a la start-up con el crecimiento
mas rdpido en Europa, después de haber
ganado la version espaiola. jEstaremos en
Amsterdam participando! Ademds, quere-
mos ofrecer experiencias mas personaliza-
das, conectar con mas proveedores en toda
Espafia, ampliar nuestra base de usuarios en
todas las provincias y sumar mas miembros a
nuestra plantilla en Barcelona.




